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O MOTO1000GP apresenta a Cota Apoio de Marcas, uma 
oportunidade estratégica para empresas que buscam 
entrar no universo da motovelocidade de forma eficaz e 
acessível. 

Esta cota oferece um retorno sobre um investimento 
competitivo, ideal para introduzir sua marca em um 
ambiente de alta performance e conectar-se direta-
mente com o público-alvo.

A Cota Apoio de Marcas garante a todas as empresas par-
ticipantes a mesma proporção de visibilidade e benefí-
cios. Para aquelas que desejarem expandir suas propri-
edades e aumentar sua exposição, existe a opção de 

adquirir cotas adicionais.

Destinada a atrair grandes marcas e montadoras, ela é 
uma excelente porta de entrada para o maior campeo-
nato de motociclismo do país.

Para a BMW Motorrad do Brasil, a Cota Apoio de Marcas 
é uma ferramenta estratégica para fortalecer seu posi-
cionamento no segmento de motos de 1000cc, com 
foco na BMW S1000 RR. Ao aproveitar a plataforma 
Racing do MOTO1000GP, a marca intensifica sua pre-
sença no mercado e estabelece uma conexão direta 
com os entusiastas de alta performance.

Cota Apoio de Marcas: marketing estratégico e mais visibilidade 
para a sua marca no maior evento de motovelocidade do país! 

Plano Comercial
MOTOVELOCIDADE
2025



39

Plano Comercial
MOTOVELOCIDADE
2025

O MOTO1000GP oferece duas cotas, cada uma projeta-
da para atender diferentes objetivos de visibilidade e 
engajamento no mundo da motovelocidade. A Cota 
Apoio de Marca e a Cota Daytona 660 CUP.

A Cota apoio de marcas é uma porta de entrada estraté-
gica para empresas que buscam aumentar sua presen-
ça de marca de maneira eficaz e acessível. Com foco na 
exposição e fortalecimento de posicionamento da 
Triumph no universo da motovelocidade, essa cota ofe-
rece excelente retorno com um investimento competi-
tivo. É a escolha perfeita para quem deseja consolidar 
sua marca em um ambiente de alta performance e se 
conectar diretamente com o público-alvo.

Por outro lado, a Cota Daytona 660 Cup oferece uma 

PLANO COMERCIAL
Duas oportunidades estratégicas para sua marca

proposta mais robusta, focada em maximizar a visibili-
dade e ampliar o impacto da marca em múltiplas plata-
formas. Além da exposição em pistas e arenas, essa 
cota inclui uma presença ampliada em transmissões 
televisivas e digitais, garantindo maior alcance. Com 
ela, sua marca se torna protagonista no cenário do 
MOTO1000GP, com um vínculo mais profundo com os 
pilotos e a comunidade do motociclismo, reforçando o 
engajamento e o posicionamento no setor.

Enquanto a Cota apoio de marcas é uma excelente 
opção para começar a fortalecer sua marca no evento, 
a Cota Daytona 660 Cup eleva sua visibilidade e entrega 
benefícios exclusivos, como maior presença em mídias 
e ativações, consolidando sua empresa como líder no 
segmento de motovelocidade.
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COTA APOIO DE MARCAS

A porta de entrada para grandes marcas

Com o objetivo de atrair e aproximar grandes 
marcas e montadoras, o MOTO1000GP criou a 
Cota apoio marcas. Essa categoria oferece uma 
oportunidade estratégica para as empresas se 
inserirem no maior campeonato de motociclis-
mo do país, com um investimento acessível e 
alta visibilidade.
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Para a Triumph do Brasil, essa cota é uma pode-
rosa ferramenta de exposição, permitindo des-
tacar a marca no evento e promover o desenvol-
vimento da icônica TRIUMPH STREET TRIPLE 
765 RS. Ao alavancar a plataforma Racing do 
MOTO1000GP, a Triumph apresenta suas moto-
cicletas no universo competitivo da GP600, 
reforçando sua posição no mercado e conectan-
do-se diretamente com o público apaixonado 
por alta performance.



41

Plano Comercial
MOTOVELOCIDADE
2025

6 Bandeiras de 2,40x0,80 m;

4 Painéis de Pista de 4,5x1,5 m;

4 Painéis de Paddock e Box de 3x1 m.

◆   Aplicação da logomarca Triumph em:

PROPRIEDADES DA COTA NO EVENTO

Disponibilização de espaço no Paddock para 
montagem de estrutura para ativações com os 
concessionários ou clientes;

◆   Contrato de participação anual com os pilotos.

As motocicletas podem ser customizadas pelas 
equipes e pilotos, mas é obrigatória a utilização 
da aplicação da logomarca TRIUMPH e do mode-
lo da moto em locais padronizados e pré-
determinados, supervisionados pela organiza-
ção do evento, a fim de manter e preservar a ima-
gem da marca.

CARACTERIZAÇÃO DAS MOTOS DOS PILOTOS

2 logos da Marca com 140cm²;

2 logos do Modelo com 80cm².

◆   Aplicação da logomarca 
       TRIUMPH e do modelo da moto:
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O MOTO1000GP 2025 está transformando o cenário da motovelocidade no 
Brasil, proporcionando uma plataforma vibrante para patrocinadores se 
conectarem diretamente com um público apaixonado. Além de contribuir 
para o crescimento do esporte, o evento oferece uma imersão única, onde sua 
marca pode se destacar como parte integrante desse espetáculo.
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◆  Fornecimento de 10 motos TRIUMPH STREET TRIPLE 765 RS com descon-
to para uso em competição de 35% do valor de tabela, destinado aos pilo-
tos e equipes escritos anualmente na categoria GP600 da temporada 2025 
MOTO1000GP.

INVESTIMENTO
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COTA DAYTONA 660 CUP
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A proposta inclui a criação da categoria mono-
marca DAYTONA 660 CUP, uma iniciativa que visa 
fortalecer a presença da TRIUMPH e do modelo 
da moto no evento, proporcionando uma comu-
nicação mais direta e uma associação mais 
estreita com os pilotos e consumidores finais.

A DAYTONA 660 CUP será uma categoria mono-
marca, com uma previsão inicial de 24 motoci-

cletas preparadas para competição e tecnicamente 
padronizadas pela organização, visando a maior igual-
dade entre os participantes e proporcionando um espe-
táculo mais intenso.

As motocicletas DAYTONA 660 serão fornecidas pela 
TRIUMPH do Brasil à organização, que será responsável 
pela preparação e adequação das motos para competi-
ção, sendo comercializadas juntamente com o pacote 
de inscrição anual.
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O custo do pacote anual para o piloto será de aproxi-
madamente R$60.000,00 (sessenta mil reais), inclu-
indo todos os itens abaixo:

◆ Carenagem Racing em fibra de vidro;

◆ Pintura padronizada conforme Layout desenvol-
vido;

◆ Kit Racing, pedaleiras, semi-guidão, ponteira de 
escapamento, batente guidão e etc;

◆ Um macacão de competição personalizado com 
as logomarcas dos patrocinadores da copa;

◆ Uniforme dos pilotos e de um acompanhante 
por piloto;

◆ Inscrição anual para as oito etapas da DAYTONA 
660 CUP2025;

◆ Jogo de cavaletes, dianteiro e traseiro;

◆ Par de aquecedores de pneus personalizados 
com a logomarca da DAYTONA 660 CUP

◆ Guarda sol para o Grid de largada personalizado 
com a logomarca da DAYTONA 660 CUP e dos 
patrocinadores da copa.

O grid será composto inicialmente por 24 pilotos, 
com pódio e premiação para os três primeiros pilo-
tos.
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As ações promocionais e as oportunidades 
de ativação de patrocínio oferecidas na cota 
estimulam o envolvimento dos usuários e 
admiradores de motocicletas com as marcas 
e produtos envolvidos na competição.

Desta forma, o MOTO1000GP propõe à 
TRIUMPH do Brasil a participação no evento 
como patrocinadora da DAYTONA 660 CUP, 
proporcionando à empresa propriedades de 
marca dentro do evento. Isso garantirá gran-
de visibilidade e abrirá possibilidades para 
ações estratégicas, promocionais e de relaci-
onamento com seu público-alvo.

1.1 ATIVAÇÃO 1.2 PROPRIEDADES

◆ Dois boxes disponíveis para as motos da 
TRIUMPH ou DAYTONA 660 CUP, com sua ambi-
entação personalizada com os logos, imagens da 
DAYTONA 660 e de outros modelos de motos da 
marca; *

1.2.1  PROPRIEDADES NO EVENTO
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◆ Um espaço, box ou área disponível, conforme 
infraestrutura de cada autódromo, para ser utili-
zado em ações de relacionamento, exposição ou 
venda de produtos*;

◆ Exposição da logomarca da TRIUMPH ou 
DAYTONA 660 CUP em:

 6 painéis de pista medindo 6m x 2m*;

10 painéis de pista medindo 5m x 1,5m*;

10 painéis de paddock/box medindo 3m x 1m*;

20 bandeiras de arena medindo 2,4m x 0,7m*;

◆ Disponibilidade de espaço para exposição de 1 
inflável ou blimp da logomarca da TRIUMPH ou 
DAYTONA 660 CUP;

◆ Direito a 300 Credenciais de CONVIDADO por 
etapa para acesso ao paddock, com visitação de 
box, que podem ser utilizadas em ações promoci-
onais nos revendedores, sites e em redes sociais;

◆ Direito a 5 credenciais permanentes de 
PATROCINADOR com acesso livre;

◆ Direito a 100 credenciais de estacionamento de 
convidado por etapa;
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◆ Direito a 05 credenciais permanentes de estacio-
namento de patrocinadores;

◆ Direito a 2000 ingressos de arquibancada por eta-
pa, para serem utilizados em ações promocionais 
nos distribuidores, pontos de venda de produtos, 
sites e em redes sociais;

◆ Inserção da marca ou modelo da moto em todos 
os troféus da DAYTONA 660 CUP e nos troféus da 
final do campeonato (Cup);

◆ Inserção da logomarca da Marca ou o modelo da 
Moto com 15% dos espaços publicitários disponí-
veis nas seguintes propriedades:

Backdrop do pódio;

Backdrop de imprensa;

Uniformes do staff do evento;

Veículos de apoio.*Custo de produção do material de responsabilidade do patrocinador.
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1.2.2  MATERIAL DE COMUNICAÇÃO

◆ Transmissão das corridas no Youtube;

◆ 02 Inserts por corrida nas transmissões da cate-
goria no Youtube;

◆ Exposição da logomarca em 15% dos espaços 
disponíveis nos materiais gráficos (cartazes, con-
vites, folders e credenciais) do MOTO1000GP;

◆ Exposição da logomarca no site oficial do 
MOTO1000GP e em todas as mídias sociais do 
evento, com links para as páginas da empresa;

◆ Banco de fotos disponível para o patrocinador 
do evento;

◆ Citação do patrocínio e exposição da logomarca 
da Marca ou do modelo da moto nos releases dis-
tribuídos à imprensa;

◆ Cessão à TRIUMPH do Brasil dos direitos de ima-
gem do evento para fins institucionais e merca-
dológicos;

◆ Disponibilidade para a TRIUMPH do Brasil testar 
e desenvolver produtos utilizando a competição 
como laboratório.

Insert de 
transmissão



1.3.1 EQUIPAMENTO PILOTO

Macacão de competição personalizado com a logo-
marca da DAYTONA 660 CUP e com aplicação confor-
me Layout definido posteriormente:

1 logomarca frontal de 120cm² cada;

1 logomarca traseira de 120cm² cada;

2 logomarcas nos braços com 120cm² cada.
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1.2.3  PARTICIPAÇÃO DOS ORGANIZADORES EM 
OUTROS EVENTOS

◆ Participação dos organizadores e pilotos em 
eventos promocionais nas cidades onde 
houver etapas do campeonato, desde que 
não interfiram na programação oficial do 
evento.

Como uma categoria monomarca tem um gran-
de apelo comercial devido à alta competitivi-
dade dos participantes, foram desenvolvidas 
propriedades exclusivas para potencializar 
ainda mais a DAYTONA 660 CUP.

1.3   PROPRIEDADES EXCLUSIVAS 
         DA DAYTONA 660 CUP
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Layout Ilustrativo

1.3.2 MOTO DE COMPETIÇÃO

Todas as motocicletas de competição serão 
padronizadas com 20% dos espaços publici-
tários disponíveis.

Serão aplicadas 6 logomarcas em todas as 
motocicletas participantes da categoria, con-
forme layout a ser desenvolvido com a 
empresa:

◆ 01 logomarca frontal de 40cm²;

◆ 02 logomarcas laterais de 90cm² cada;

◆ 01 logomarca traseira de 40cm²;

◆ 02 logomarcas no spoiler de180cm².
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INVESTIMENTO

◆ Investimento em produto, fornecimento inicial de 24 motos Triumph 
Daytona 660, com um desconto de 30% do valor de tabela, perfazendo o 
valor do investimento monetário em  R$ 936.000,00 (novecentos e trinta e 
seis mil reais).

◆   Peças de Reposição com desconto (pacote em consignação a definir).

◆ Uma motocicleta STREET TRIPLE 765 para premiação do campeão 2025 da 
DAYTONA 660 CUP

1.4.2  INVESTIMENTO DAYTONA 660 CUP

1.4.1 PRÊMIO PARA O CAMPEÃO DA TEMPORADA 2025
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As propriedades adicionais são uma oportunidade 
exclusiva para elevar sua marca a um novo patamar de 
visibilidade e experiência no MOTO1000GP. Essas pro-
priedades oferecem ações de Brand Experience que 
agregam ainda mais valor aos pacotes de patrocínio, 
garantindo maior envolvimento do público com sua 
marca. Disponíveis por temporada ou por etapa, essas 
oportunidades são desenvolvidas em parceria com o 
patrocinador, permitindo uma personalização que 
atenda aos seus objetivos comerciais.

Vale lembrar que essas propriedades são comercializa-
das separadamente e não estão inclusas no valor da 
COTA MONTADORA TRIUMPH e COTA DAYTONA 660 CUP.

Brand Entertainment: 

 sua potencialize
presença no MOTO1000GP

PROPRIEDADES ADICIONAIS
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 Torcida Organizada

Exclusividade e relacionamento com o públi-
co

Garanta uma área exclusiva nas arquibancadas 
para até 1000 pessoas e crie ações de relaciona-
mento com seus clientes e convidados. Com 
tenda de recepção para a entrega de kits promo-
cionais e identificação, sua marca estará em evi-
dência durante todo o evento.

Investimento: R$ 5.000,00 por etapa.

Kit promocional e camisetas não inclusos.

  HC VIP Exclusivo TRIUMPH Camarote

Experiência premium para seus convidados

Ofereça uma experiência VIP para 50 convida-
dos em um camarote exclusivo, completo com 
mobiliário básico, TVs e buffet. O ambiente ideal 
para estreitar relações e destacar sua marca em 
um espaço privilegiado.

Investimento: R$ 24.000,00 por etapa.

Comunicação visual não inclusa.
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  M1GP Sensation

Ofereça ao público a emoção da motovelocidade

Engaje o público com atrações interativas que desta-
cam sua marca, como a Wheeling Machine, onde os 
participantes podem experimentar a emoção de 
empinar uma moto, ou o Simulador MOTO1000GP, 
um game realista que atrai tanto pilotos quanto fãs 
de velocidade.

Investimento:

◆ Wheeling Machine: R$ 10.000,00 por etapa + ces-
são de motocicleta para adaptação.

◆ Simulador Moto 1000 GP: R$ 8.000,00 por etapa + 
cessão de motocicleta para adaptação.

Localização em área de Box ou Arquibancadas. Ação 
realizada aos sábados e domingos do evento.

 Volta Rápida TRIUMPH

Ofereça aos seus Convidados uma Experiência 
Única na Pista

Uma oportunidade incrível para seus convidados 
vivenciarem o MOTO1000GP a bordo de uma moto 
TRIUMPH XJ6 F de competição, especialmente adap-
tada para levar passageiros na pista. Realizada aos 
sábados e domingos, a Volta Rápida é uma experiên-
cia inesquecível e exclusiva para até 10 convidados.

Investimento:  R$ 10.000,00 por etapa 

       + cessão de motocicleta 
para adaptação.

Válido para contratos anuais (8 etapas).
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  Show de Wheeling

Espetáculo de manobras com sua marca em 
destaque

Aproveite os intervalos das corridas para 
impressionar o público com um show de whee-
ling – um espetáculo de acrobacias com motos, 
onde sua marca pode ser destaque. Ofereça uma 
experiência interativa com o público e convida-
dos.

Investimento: R$ 6.000,00 por etapa.

Caracterização da marca com adesivos 
e placas não inclusa.

O MOTO1000GP 2025 está transformando o cená-
rio da motovelocidade no Brasil, proporcionando 
uma plataforma vibrante para patrocinadores se 
conectarem diretamente com um público apaixo-
nado. Além de contribuir para o crescimento do 
esporte, o evento oferece uma imersão única, 
onde sua marca pode se destacar como parte inte-
grante desse espetáculo.

Faça parte deste

SHOW!



TE ESPERAMOS NA PISTA! 



comercial@m1gp.com.br

www.m1gp.com.br


